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Panta rhei, alles fließt – 
                                   das wussten schon die alten Griechen. 

Nur heute, liebe Leserin, lieber Leser,

… fließt alles schneller. Märkte verändern sich, Produkte veralten schneller, 

Innovation wird zur Pflicht. 

Und irgendwann ist man als Unternehmen dort angelangt, wo eine bloße Optimie-

rung des Bestehenden nicht mehr ausreicht. Und hier stehen wir jetzt. 

Wir – Vorstand, Aufsichtsrat und der neue Eigentümer, die ALBIS Leasing AG – haben 

entschieden, die Gallinat-Bank AG zu verändern und gemeinsam ein Denkmodell für 

die Neuausrichtung entwickelt und verabschiedet. 

Diese neue Zukunft der Gallinat-Bank AG möchten wir Ihnen vorstellen. Sie wird 

leuchtender sein als die Gegenwart und ist alternativlos.
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Von den Vorteilen 
leistungsstarker 
Partner
Über die Einbindung in die ALBIS 

Leasing Gruppe

Auch im Geschäftsbereich Firmenkunden 

& Freie Berufe wird sich einiges ändern. 

Über die  Einbindung wird unser Angebot 

vielfältiger.  

Lesen Sie mehr hierzu auf Seite 6

verIÄNDERUNG

Wenn der Wind 

des Wandels weht, 

bauen die einen 

Mauern und die 

anderen Windmühlen.  

 Chinesisches Sprichwort
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Panta rhei, alles fließt – das wussten schon die alten Griechen. (Forts.)

Erste Umsetzungsschritte sind bereits getan:

Am 21. Juni 2010 erhielt die ALBIS Leasing AG von den Auf-

sichtsbehörden die Erlaubnis, 49% der Aktien der Gallinat-Bank 

AG zu erwerben. Weitere 51% wurden zu gleichen Teilen von 

sechs Privatpersonen übernommen, für deren Anteilsübernahme 

die ALBIS Leasing AG Kaufoptionen hält. Die Altaktionäre der 

Gallinat-Bank schieden vollständig aus dem Aktionärskreis aus.

Ende Juni 2010 erwarb wiederum die Gallinat-Bank eine 

Gesellschaft der ALBIS Leasing Gruppe – die ALBIS Securitisation 

AG, die mit all ihren Aufgaben als neuer Geschäftsbereich 

‚Verbriefung’ in der Gallinat-Bank weitergeführt wird. In der letzten 

wissensIWERT-Ausgabe 2/2010 stellten wir diesen Bereich vor.

Und diesen Weg werden wir jetzt weitergehen:

Zentrales Geschäftsfeld der Gallinat-Bank AG wird der Ankauf, 

die Finanzierung, die Forfaitierung und Verbriefung von Mietkauf- 

und Leasingforderungen sein. Und zwar primär von Unternehmen 

aus der ALBIS Leasing Gruppe. Die Geschäfte werden über Ein-

lagen und andere Refinanzierungsquellen der Bank refinanziert. 

Dazu wird auch die Verbriefung gehören.  

Das Firmenkundengeschäft werden wir stärker in die ALBIS 

Leasing Gruppe einbinden. Das heißt wir können und werden 

unseren Kunden – neben oder als Alternative zum Kredit – immer 

auch Dienstleistungen aus dem Konzernverbund anbieten. Zum 

Angebot – für die ALBIS Leasing Gruppe und Dritte –  gehören 

weiterhin der Zahlungsverkehr und die Kontoführung.

Das Geschäftsfeld Privatkunden bietet weiterhin Termin- und 

Spareinlagen sowie Leistungen rund ums Konto an. 

Das Private Banking richten wir neu aus. Hier trennen wir die 

Wertpapierberatung von der Wertpapierabwicklung. Und das 

konsequent – gesellschaftsrechtlich, personell und räumlich: 

Ab dem 1. März 2011 bietet unser Kooperationspartner die 

PVV Private VermögensVerwaltung AG unseren Kunden „Mehr 

Zeit für Beratung“. 

Die Mitarbeiter des Private Banking werden in die PVV wechseln. 

Die Gallinat-Bank AG bleibt Depotbank. Die Repräsentanz Ham-

burg wird geschlossen, die Kredit- und Wertpapierkunden werden 

zukünftig von Essen aus betreut.

Das Privatkundenstandardgeschäft mit Schwerpunkt Immo-

bilien-Fondsfinanzierungen wird vollständig zurückgeführt bzw. 

abgebaut.

Dieser Umbau soll Ende 2011 abgeschlossen sein. Und er wird 

uns auch gelingen, wenn Sie uns weiter vertrauen und sich mit 

uns engagiert verändern.

Ihre                         

 Jörg Priebe Harnald Henze

 Mitglied des Vorstands Vorsitzender des Aufsichtsrates
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Wohin geht die Reise?
Räumlich werden wir uns zunächst nicht wesentlich verändern. 

Wir werden uns zwar „kleiner setzen“. Aber Essen bleibt unser Hauptsitz. Auch in 

Hamburg sind wir weiterhin präsent. Hier (im Gebäude der ALBIS Leasing AG, 

Ifflandstraße 4) residiert seit dem 25. November 2010 die Gallinat-Service GmbH 

mit dem Geschäftsbereich „Verbriefung“. 

Unser Leistungsangebot werden wir allerdings grundlegend ändern.

Gallinat-Bank AG

Geschäftsfelder

Ankauf & Finanzierung 

von Forderungen aus der 
ALBIS Leasing Gruppe

Sitz Essen

Firmenkunden 

mit Kredit- & Leasing-
finanzierung, 

Zahlungsverkehr

Sitz Essen

Gallinat-Service GmbH

Verbriefung & 
Strukturierte Finanzie-

rungen

Sitz Hamburg

PVV   Private 
VermögensVerwaltung AG

Kooperationspartner 
mit Wertpapierberatung

Sitz Essen

Privatkunden

mit Termin- & Spar-
einlagen, Dienstleistungen 

rund ums Konto, 
Depotführung

Sitz Essen



 … in Beratung und Abwicklung

Im Geschäftsbereich Privatkunden stellen wir das Private Banking neu auf. Wir 

setzen jetzt das konsequent um, was wir mit der internen Trennung von Wert-

papierberatung und Einlagengeschäft im vergangenen Jahr bereits begonnen 

haben. Über das neue Kooperationsmodell und seine Kundenvorteile sprachen 

wir mit Christian Hußmann und Norbert Niemann.

wirIBEWEGEN: Herr Niemann, können Sie einleitend einmal kurz das neue 

Kooperationsmodell vorstellen. Mit wem wird kooperiert, wer bietet zukünftig 

welche Leistungen an?

Norbert NiemannI Kooperationspartner ist eine „alte Bekannte“, die PVV (Private 

VermögensVerwaltung AG). 

Sie wird zukünftig – unabhängig von der Gallinat-Bank AG – die gesamte Beratungs-

leistung anbieten. Konto und Depot werden weiterhin bei der Gallinat-Bank AG geführt.

wirIBEWEGEN: Solche Neuausrichtungen sind häufig mit viel Umstellungsaufwand 

für den Kunden verbunden. Ist das in diesem Fall auch so?

Christian HußmannI Nein! Denn der Kunde behält den ihm vertrauten Ansprechpartner. 

Die Kundenbetreuer aus dem Private Banking der Gallinat-Bank AG werden zum 1. März 

2011 in die PVV wechseln, einschließlich Herrn Niemann und mir. 

Da die Konten und Depots weiterhin bei der Gallinat-Bank AG geführt werden, entfällt 

lästiger „Schreibkram“, denn es bedarf keiner Neueröffnungen. Und indem der Kunde 

seinen Betreuer bei der PVV entsprechend legitimiert, kann der auch weiterhin für ihn 

seine Konten und Depots bei der Gallinat-Bank AG einsehen und Wertpapiergeschäfte 

durchführen.

Von den Vorteilen 
einer Trennung…
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inIBEWEGUNG
Namel PVV 
 Private VermögensVerwaltung AG

Adressel Frankenstraße 348, 45133 Essen

Gesellschaftl Aktiengesellschaft als Freier 
und Unabhängiger Vermögensver-
walter und Finanzdienstleister.

Erlaubnisl Die Aktiengesellschaft hat 
nach dem Kreditwesengesetz 
die Erlaubnis zum Betreiben der 
Finanzdienstleistungen Anlage-
vermittlung, Abschlussvermittlung 
und Finanzportfolioverwaltung. Sie 
unterliegt den entsprechenden 

Rechnungslegungs- und Überwa-
chungsvorschriften der Bundes-
anstalt für Finanzdienstleistungs-
aufsicht (BaFin).

Mitgliedschaftl EDW 
Entschädigungseinrichtung der 
Wertpapierhandelsunternehmen

Sitzl Essen, Deutschland, Amtsgericht 
Essen HRB, Nr. 18720

Vorstandl Christian Hußmann und 
Norbert Niemann

Aufsichtsratl Vorsitzender: Patrick Schaefer, 
Wirtschaftsprüfer, Steuerberater



wirIBEWEGEN: Der Betreuer kann sich also zukünftig in der PVV voll und ganz auf 

die Beratung konzentrieren …!

Christian HußmannI Genau! Weil er sich um die Abwicklung nicht mehr kümmern 

muss. Denn die liegt nach wie vor bei der Gallinat-Bank AG. Das heißt: Der Kunde 

genießt mehr Zeit für Beratung plus die vertraute Servicequalität und Zuverlässigkeit 

einer Privatbank.

wirIBEWEGEN: Sie agieren also zukünftig gesellschaftsrechtlich unabhängig von 

der Gallinat-Bank AG, denn die Bank hält keinerlei Beteiligung an der PVV AG. 

Können Sie mit dieser Unabhängigkeit auch Ihr Beratungsangebot unabhängiger 

gestalten? 

Norbert NiemannI Auf jeden Fall. Und das werden wir auch tun und dem Kunden neue 

Dienstleistungen anbieten. Zusammen mit Wirtschaftsprüfern, Steuerberatern und 

Juristen – die unser Vertrauen genießen – können wir sehr komplexe Beratungsleistungen 

darstellen wie Stiftungsmanagement, Erbschaftsplanung oder Vermögensübertragung. 

Und die Unabhängigkeit bei der Empfehlung von Anlageprodukten, die unsere Kunden 

schon bei der Gallinat-Bank sehr schätzten, bleibt selbstverständlich erhalten.

wirIBEWEGEN: Bleiben die Preise auch die gleichen?

Christian HußmannI Das Preismodell werden wir verändern. Künftig erhält der Kunde 

die Möglichkeit, über eine Festpreiskomponente eher die Beratung als den Absatz von 

Produkten zu honorieren.

wirIBEWEGEN: Die PVV AG hat ihren Sitz – wie die Bank – in Essen. Werden Sie auch 

den gleichen Kundenkreis betreuen? 

Christian HußmannI Der Betreuungsradius der PVV AG wird seinen regionalen 

Schwerpunkt sicher in und um Essen haben. Allerdings können wir dank der 

gesellschaftsrechtlichen Unabhängigkeit unsere Beratungsleistungen auch für 

Wertpapiervermögen bzw. Depots anbieten, die bei anderen Banken liegen. 
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Es gehört mehr Mut 

dazu, seine Meinung 

zu ändern, als ihr treu 

zu bleiben. 

Christian Friedrich Hebbel



 Über die Einbindung in die ALBIS Leasing Gruppe

Auch im Geschäftsbereich Firmenkunden & Freie Berufe wird sich einiges 

ändern. Über die  Einbindung in die ALBIS Leasing Gruppe wird vor allem unser 

Angebot vielfältiger. Das und was sich sonst noch so ändern wird, haben wir 

mit dem Leiter des Geschäftsbereiches – Herrn Rüdiger Hasse – besprochen. 

wirIBEWEGEN: In Ihrem Firmenkundenprospekt heißt es u.a. „ … Wir suchen die 

langfristige Beziehung und Perspektive. Und die lautet ‚Sicherung und Steigerung 

des Wertes Ihres Unternehmens’.“ Gilt das auch weiterhin?

Rüdiger HasseI Natürlich. Nur können wir unseren Kunden – neben oder als Alternative 

zum Kredit – immer auch Dienstleistungen aus der ALBIS Leasing Gruppe anbieten. Das 

haben wir früher auch schon gemacht, nur jetzt ist das Angebot viel umfassender.

wirIBEWEGEN: Die neue, erweiterte Geschäftsstrategie lässt nur noch Geschäft zu, 

das auch die „Kerngeschäftsfelder“ unterstützt und bestimmte Kriterien erfüllt. 

Was heißt denn das? 

Rüdiger HasseI Kerngeschäftsfeld der Gallinat-Bank ist – neben der Finanzierung von 

mittelständischen Unternehmen und Unternehmern – künftig der Ankauf und die 

Finanzierung von Leasingforderungen. Wir haben viele Kunden, denen wir bislang 

Kredite zur Finanzierung von Betriebsmitteln gewährt haben. Aber auch in der Vergan-

genheit haben wir, sofern es für das Unternehmen sinnvoll war, Betriebsmittel über 

Leasing finanziert. Im Verbund mit der ALBIS Leasing Gruppe können wir heute für 

nahezu jede Finanzierungsanfrage die passende Lösung anbieten. Wir erweitern also 

unser Angebotsportfolio nicht nur, sondern können es noch individueller gestalten.

wirIBEWEGEN: Und was sind das für Kriterien, die das künftige Kreditgeschäft 

erfüllen soll? 

Rüdiger HasseI Das sind in erster Linie Risikokriterien – oder positiv ausgedrückt: 

Bonitätskriterien. Die hat unser Geschäftsbereich aber immer schon sehr genau geprüft. 

wirIBEWEGEN: Und woher kommen dann die ganzen Altlasten? 

Rüdiger HasseI Sie sagen es „Altlasten“. Wir müssen hier sauber trennen zwischen dem 

Geschäft, das unser Geschäftsbereich in den letzten sechs Aufbaujahren in die Gallinat-

Bank geholt hat, und dem was schon da war. Die Altlasten rühren zum wesentlichen Teil 

aus dem Vorgängergeschäft – u.a. aus dem sogenannten Privatkundenstandard- und 

-fondsgeschäft. Und das bauen wir – genauer unser Bereich Forderungsmanagement – 

konsequent ab.

Von den Vorteilen 
leistungsstarker Partner
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verIÄNDERUNG

Um klar zu sehen, 

genügt oft ein Wechsel 

der Blickrichtung. 

 Antoine de Saint-Exupéry



wirIBEWEGEN: Warum sollte denn Ihr Unternehmerkunde zukünftig mehr leasing-

finanzieren. Leasing konnten Sie ihm doch auch früher als Finanzierungsalternative 

anbieten?

Rüdiger HasseI Ja, aber nicht in dieser Vielfalt und herstellerunabhängig. Über die ALBIS 

Leasing Gruppe können wir heute schon für 12 Produktbereiche Leasinglösungen anbieten. 

(siehe auch hierzu Seite 8) Ob Nutzfahrzeuge, Pkw, Informationstechnologie, Gastronomie- 

und Großküchen, Werkstatteinrichtungen, Medizintechnik, Messtechnik und … . Und es 

werden mehr. Das Leistungsspektrum stand uns früher nicht zur Verfügung. Aber wie 

gesagt… für uns ist Leasing eine Finanzierungsalternative. Wir sind auch Partner für die 

Kunden der ALBIS Leasing Gruppe, und zwar für jegliche Art der Finanzierung. Mit den 

neuen Bilanzierungsrichtlinien (z.B. nach IFRS) gewinnt zunehmend auch der klassische 

Finanzierungspart für bislang eher leasing-orientierte Kunden an Bedeutung. Zukünftig 

stellt sich die ALBIS Leasing Gruppe dem Mittelstand in Deutschland als der „Partner 

in Finanzierungsfragen“ vor.

wirIBEWEGEN: Und wann ist Leasing die richtige Finanzierungsalternative?

Rüdiger HasseI Das prüfen wir von Fall zu Fall nah am Kunden. Leasing hat viele Vorteile: 

Liquidität bleibt erhalten, weil Guthaben, Kreditlinien und Banksicherheiten nicht ange-

tastet werden. Der Investitionsspielraum wird größer, denn mit festen Leasingraten kann 

der Unternehmer langfristig planen. Der Ertrag steigt, weil sich die Leasingraten durch 

den Gebrauch des Leasingobjektes erwirtschaften. 

inIBEWEGUNG
Namel ALBIS Leasing AG

Adressel Ifflandstraße 4, 22087 Hamburg

Unternehmen & Geschäftsfelderl Die ALBIS Leasing 
Gruppe ist ein Verbund operativ eigen-
ständiger Unternehmen aus der Finanz-
dienstleistungsbranche. Zusammen 
haben es sich die Gesellschaften zur 
Aufgabe gemacht, mittelständischen 
Unternehmern in Deutschland ihre 
finanzielle Beweglichkeit zu erhalten 
bzw. zu verschaffen. Ihre Kunden 
erwarten eine individuelle und große 
Auswahl. Die ALBIS Leasing Gruppe 
bietet heute im Verbund für 12 Produkt-

bereiche Leasinglösungen an: Nutzfahr-
zeuge, Pkw, Informationstechnologie, 
Gastronomie- und Großküchen, Werk-
statteinrichtungen, Medizintechnik, 
Messtechnik, etc. Und das Leistungs-
spektrum baut sie ständig weiter aus. 
Zur nachhaltigen Sicherung der Refi-
nanzierungsbasis für das Bestands- und 
Neugeschäft hat die ALBIS Leasing AG 
u.a. eine strategische Finanzbeteiligung 
an der Gallinat-Bank AG erworben. 
Über die Gallinat-Bank AG kann die 
ALBIS Leasing Gruppe ihren Kunden 
jetzt auch Bankprodukte anbieten.
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Nur der, der sich die 

Gegenwart auch als 

eine andere denken 

kann als die existieren-

de, hat eine Zukunft. 

Reinhard K. Sprenger



Vielfalt in der 
ALBIS Leasing Gruppe
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Nur wer Verände-

rungen akzeptiert, 

kann auch wachsen.  

Paul Wilson

 Wir profitieren von den vielfältigen Finanzierungsangeboten der 

ALBIS Leasing Gruppe. 

ALBIS HiTec Leasing AG

  Der Fachhandelspartner mit Leasinglösungen für das kleinvolumige Geschäft ab 

500,- Euro

ALBIS Fullservice Leasing GmbH

  Ihr Partner für Fullservice-Leasinglösungen mit Objektschwerpunkt Druck- und 

Kopiersysteme

ALBIS AutoLeasing

  Ihr Partner für das gewerbliche Pkw-Leasing

UTA Leasing GmbH

  Der Leasing- und Finanzierungsspezialist für Nutzfahrzeuge

ALBIS Versicherungsdienst GmbH 

  Ihr Partner für Kfz-Versicherungen – vom Pkw bis zur schweren Klasse

NL Mobil Lease GmbH 

  Ihr Universal-Leasing Partner im Investitionsgüterbereich

ALBIS Capital AG & Co. KG 

  Die Ergänzung zum Refinanzierungsmix mittelständischer Leasingunternehmen

EuroKaution Service EKS GmbH 

  Ihr Partner für die innovative Mietkautionsfinanzierung

Gallinat-Bank AG 

  Ihre private Bank


